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Vor iiber 21 Jahren wurde die Wiesbadener Vermégensverwaltung Habbel,

Pohlig & Partner gegriindet. Mit rund 600 Millionen Euro betreutes Vermagen gehort

ste heute bundesweit zur Spitze der bankenunabhiangigen Vermogensverwalter.

Zu den langjibrigen zufriedenen Kunden zahlen neben Privatpersonen auch

sicherheitsbewusste Stiftungen, kirchliche Verbinde und gemeinniitzige Vereine.

Bei dieser Vermogensverwaltung ist vieles anders. Der Umgang
mit den mittlerweile zwoIf Mitarbeitern und ihren Kunden ist aus-
gesprochen partnerschaftlich. Kunden- und Mitarbeiterbeziehun-
gen sind langfristig angelegt; es herrschen gegenseitiger Respekt
und ein hohes MaR an Vertrauen. Die in der Branche haufig anzu-
treffenden Vertriebsvorgaben oder finanziellen Verkaufsanreize

sind den Mitarbeitern bei Habbel, Pohlig & Partner vollig fremd. Die
Beziehung zum Kunden ist einzig von dem Wunsch gepragt, jeder-
zeit das Beste aus dem anvertrauten Vermdgen zu machen. Damit
ist nicht die hochste Rendite gemeint, sondern das Streben nach
héchstmaglicher Sicherheit fiir das betreute Kundenverméogen.
Eine zusatzliche Herausforderung besteht darin, auch in schwieri-



gen Marktphasen einen angemessenen Wertzuwachs zu erzielen.
Immerhin hat jeder Kunde in der Regel mindestens 500.000 Euro
angelegt. Das ist dem Expertenteam um Matthias Habbel und
Oliver Voigt auch in den schwierigen Zeiten der Finanzkrise sehr
gut gelungen. Davon zeugt
nicht nur die Loyalitat der
vielen langjahrigen Kunden,
sondern auch zahlreiche und
immer wiederkehrende Aus-
zeichnungen fur herausra-
gende Leistungen im Fonds
Management. Das Fachma-
gazin »WirtschaftsWoche:«
zeichnete das Unternehmen
in diesem Jahr mit dem Sie-
gel »Beste Vermogensver-
walter« aus. Dabei wurden
insgesamt 763 Portfolios
von Vermogensverwaltern
mit den Faktoren Perfor-

Oliver Voigt und Matthias Habbel

mance und Schwankung
der vergangenen drei Jahre
bewertet. Habbel, Pohlig &
Partner erreichte sowohl in
der konservativen als auch in
der ausgewogenen Vermo-
gensverwaltungsstrategie
eine herausragende Position.
Fiur das Team eine wichtige
Auszeichnung — weniger, weil es zahlreiche und sehr renom-
mierte Wettbewerber hinter sich gelassen hat, sondern, weil diese
beweist, dass es sich lohnt, langfristig Kunde bei den Wiesbadener
Vermogensverwaltern zu sein. »Es ist nicht moglich, in jedem Jahr
Erster zu sein«, sagt Matthias Habbel. »Wir wollen dauerhaften
und nachhaltigen Erfolg fiir unsere Kunden.«

Um diesen Erfolg zu erreichen, hat sein Team ein eigenes Modell
entwickelt, umdie kiinftige Entwicklung der Markte prognostizie-
ren zu kdnnen. Nach dieser grundsatzlichen Orientierung werden
die Anlageklassen gewichtet und je nach Risikoneigung des Kun-
den wird investiert. Dieses Modell und der Investitionsgrad wer-
den standig Uberprift und bei Bedarf angepasst. Beim Einsatz der
vielfaltigen Anlageprodukte wie Aktien, Anleihen, Devisen oder
Edelmetalle und Rohstoffe liegt das Augenmerk stets auf Quali-

»Wir wollen daunerhaften
und nachhaltigen Erfolg fiir

unsere Kunden.«
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tat und Sicherheit, alle Anlagen mussen jederzeit kurzfristig ver-

auRerbar sein. Die Risikoeinschatzung der Kapitalmarkte und der

Anlageentscheidungen werden taglich hinterfragt und bewertet.

Diesen enormen Aufwand kann ein Privatanleger schon aufgrund
der Datenfiille gar nicht mehr
selbst leisten.

Die Finanzbranche insgesamt
ist gepragt von einer standig
zunehmenden Regulierung
durch die Bankenaufsicht
(BaFin) und die Deutsche
Bundesbank. Wahrend Wett-
bewerber Uber Aufsichtsge-
sprache und Beratungsproto-
kolle stohnen, zogen Habbel,
Pohlig & Partner sogar einen
Kundenvorteil daraus: »Wir
schlieBen mit unseren Kun-
den einen transparenten und
o fairen Vertrag lber die Ver-
waltung ihres Vermogense,
erlautert Oliver Voigt, der
in diesem Jahr sein 20-jahri-
ges Betriebsjubilaum feiern
durfte. »Die Bank, welche
das Kundendepot fihren soll,
wahit der Kunde selbst«.

In der aktuellen Phase extrem niedriger Kapitalmarktzinsen ten-
diert die Rendite fur erstklassige Anleihen und Festgelder gegen
null Prozent. »Aus diesem Grund sollte man sich breiter aufstellen
und das Vermogen auf verschiedene Anlageklassen verteilen«, rat
Matthias Habbel. »Eine permanente Qualitats- und Risikotuberpru-
fung der Anlagestrategie sind dabei unerlasslich.« vh
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